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แผนธุรกิจสําหรับตลาดกลางอิเล็กทรอนิกส 
 

BUSINESS PLAN FOR E-MARKET PLACE 
 

ศรายุทธ บัวกุล  

สาขาการจัดการวิสาหกิจสําหรับผูบริหาร/คณะบริหารธุรกิจ/สถาบันเทคโนโลยีไทย-ญ่ีปุน สวนหลวง กรุงเทพฯ 10250 
 

บทคัดยอ  

การศึกษาครั้งนี้เปนการประยุกตใชเครื่องมือทางการตลาด  

เพ่ือใชในการเขียนแผนธุรกิจใหแผนธุรกิจมีความเปนไปไดมากยิ่งขึ้น  

สามารถใชเปนแนวทางดําเนินธุรกิจไดจริง  การเขียนแผนธุรกิจคร้ังนี้

เปนการเขียนแผนธุรกิจสําหรับธุรกิจสมัยใหม  เพ่ือการประกอบธุรกิจ

เกี่ยวกับการใหบริการพ้ืนที่ขายสินคาผานชองทางอินเตอรเน็ต ซึ่งไดรับ

ความนิยมมากขึ้นเรื่อยๆ ในปจจุบัน  

 เปดบานดอทคอม  เปนธุรกิจที่ใหบริการพ้ืนที่ขาย  และ

ประชาสัมพันธสินคาเฉพาะกลุมบาน และที่อยูอาศัยเปนสินคาที่ใกลตัว 

และสามารถหางายๆ  ในบาน  สินคาที่สามารถนํามาขายในเว็บไซต  

ไดแก สิ่งของที่เกินความจําเปนในบานนั่นเอง  หากสิ่งของเหลานั้นถูก

ปลอยทิ้งไว ก็สิ้นเปลืองพ้ืนที่เก็บรักษา และตองเสียเวลาดูแล สิ้นเปลือง

คาใชจายและอาจเกิดความเสียหายไดหากมีการจัดการที่ไมดี  ดังนั้น  

เพื่อเปนการลดปญหาดังกลาว จึงจําเปนตองแปลงของเกินความจําเปน

เหลานั้นเปนเงิน เพ่ือเพ่ิมรายได และลดพ้ืนที่การจัดเก็บ  

 การใหบริการของ เปดบานดอทคอม แบงออกเปนสองสวน คือ 

ใหบริการพ้ืนที่เพ่ือขายสินคา และพ้ืนที่เพ่ือโฆษณาประชาสัมพันธสินคา 

และบริการ จุดเดนของการบริการ คือการใหความสําคัญกับกลุมสินคา

ที่อยูในบานรวมถึงที่ดิน และทรัพยสินอื่นๆ ที่เกี่ยวของเปนหลัก  เพราะ

สินคาเหลานี้ลวนเปนที่ตองการของกลุมที่ผูบริโภคอีกกลุมหนึ่งที่

ตองการลดคาใชจาย  การบริการเฉพาะกลุมแบบนี้ยังไมมีผูใหบริการ

รายใดเปดใหบริการ  สวนใหญเปนการใหบริการสินคาที่ครอบคลุม

ทั้งหมด ทําใหผูขายมีโอกาสขายสินคาไดนอย 

 

คําสําคัญ – แผนธุรกิจ, ตลาดกลางอิเล็กทรอนิกส 

 

Abstract 
This study involves the application of marketing 

tools to write a business plan which can direct the 
implementation of the business to achieve the business goals.   
 The business sale via internet is increasingly popular 
nowadays.  E-Market place is another way to do business 
and gets more popular with cyber users increasingly.  The 
business plan is for “PerdBan.com” which is a website for 
hosting business sales and public relations specialty group 
for used housing and residential items via internet.  The 
products studied are handy and easy to find in a household 
that can be sold in websites.  If these items are not disposed, 
the storage space and time to take care of them would be 
wasted.  In order to reduce these problems, we can convert 
the unused or not needed items in the household into cash 
which can produce income and reduce storage space and 
costs simultaneously.  

 Service of “PerdBan.com” is divided into two parts 
which are to host and sell advertising space for products 
with services.  The main strategy of marketing is through 
online media.  There is a key success factor.  If sales are less 
than expected, the public relations strategy will be deployed 
and one year free services will be offered.  Service areas will 
be expanded and more new product will be launched, if 
business is better than expected.  185,000 baht in cash is 
invested in this project.  The internal rate of return (IRR) at 
193% is predicted.  It takes one year and two months period 
to predict the break-even under normal circumstance.  
Therefore, business risk is considered small and acceptable. 
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1. บทนาํ 

 เปนที่ทราบกันดีวา วิกฤตเศรษฐกิจจากสหรัฐอเมริกา สงผล

กระทบกระจายไปทั่วโลก รวมถึงประเทศไทยของเราดวย ทําใหการคา

ในประเทศและระหวางประเทศมีการแขงขันกันอยางรุนแรง พฤติกรรม

การบริโภคของมนุษยเกิดการเปลี่ยนแปลง จะเห็นไดจากอัตราการใช

งานอินเตอรเน็ตมีการเติบโตแบบกาวกระโดด การทําธุรกรรมและการ

จับจายใชสอย มีมูลคาสูงขึ้น เนื่องจากเปนชองทางที่สะดวก งาย และ

ประหยัดกวาชองทางปกติ 

 การซื้อขายผานทางอินเตอรเน็ต ในประเทศกําลังไดรับความ

นิยมมาก จากผูบริโภคมากขึ้นเรื่อยๆ ทําใหเกิดรูปแบบการใหบริการ

ใหมๆ เสมอ เชน การใหบริการ คนหาขอมูล อีเมล  พื้นที่เก็บขอมูล จด

โดเมน ออกแบบเว็บไซต สงดอกไม ของขวัญ หาคู ทางการศึกษา 

รวมถึงเปดเปนตลาดกลางทางอิเล็กทรอนิกส ( e-Market Place) เพื่อ

เปนแหลงซื้อขายแลกเปลี่ยนสินคา ซึ่งก็เปนรูปแบบการใหบริการที่

ไดรับความนิยมเชนกัน  

 ตลาดกลางทางอิเล็กทรอนิกส ( e-Market Place) ในประเทศมี

หลากหลายรูปแบบ   ซึ่งถูกออกแบบมาเพื่อใหบริการกับกลุมลูกคา

เปาหมายที่ตองการ สวนใหญที่พบเห็นจะมีรูปแบบการใหบริการ 

รานคา บริษัท องคกร ตางๆ เพื่อนําสินคามาวางขาย เพิ่มชองการ

นําเสนอผลิตภัณฑใหมรวมถึงการประชาสัมพันธองคกร 

 ตลาดกลางทางอิเล็กทรอนิกส (e-Market Place) ที่ไดรับความ

นิยมในประเทศไทยสวนใหญจะมีรูปแบบการใหบริการแบบ B2B และ 

B2C จะเห็นไดจากเครื่องมือตางๆ ที่มีไวบริการ ตอบสนองกลุมลูกคา

ดังกลาวไดดี นอกจากการใหบริการกับกลุมดังกลาวแลว จะมีบางสวน

ของระบบที่มีไวใหบริการกับกลุมลูกคาแบบ C2C ซึ่งการใหบริการ 

สวนใหญจะเปนการใหลงประกาศซื้อขายสินคาฟรี โดยมีขอจํากัดใน
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การใหบริการอยูหลายอยาง ทําใหผูใชบริการแบบ C2C สูญเสียโอกาส

ในการขายทาํสนิคาของตนเอง 

ตารางที่ 1 มูลคาพาณิชยอิเล็กทรอนิกส จําแนกตามประเภท

ผูประกอบการในประเทศ (หนวย พันลานบาท) 

การขาย 
2549 2550 2551 

มูลคา รอยละ มูลคา รอยละ มูลคา รอยละ 

B2B 79.73 26.1 127.33 29.8 167.15 31.8 

B2C 47.50 15.6 63.43 14.8 85.99 16.2 

B2G 177.93 58.3 236.71 55.4 274.40 52.0 

มูลคา

ขายรวม 
305.16 100 427.46 100 527.54 100 

เพิ่มข้ึน  - 122.30 40.08 100.08 23.41 

 

2. วตัถปุระสงคของการศึกษา 

2.1 เพื่อจัดทําแผนธุรกิจที่มีความนาเชื่อถือ  เขาใจงาย  เพื่อนําไปใชใน

การประกอบธุรกิจ 

2.2 เพื่อเปนแนวทางในการเขียนแผนธุรกิจสําหรับธุรกิจเกี่ยวกับตลาด

กลางทางอิเล็กทรอนิกส 

2.3 เพื่อใหธุรกิจเกี่ยวกับตลาดกลางทางอิเล็กทรอนิกส มีความสามารถ

ในการแขงขันได 

 

3. ขอบเขตของการศึกษา 

 การศึกษาครั้งนี้เปนการศึกษาจะเปนการประยุกตใชเครื่องมือ

ทางการตลาดมาชวยในการเขียนแผนธุรกิจ  ซึ่งธุรกิจที่นํามาเขียนแผน  

คือ  ธุรกิจเว็บไซตที่จะเปดใหบริการเปนตลาดกลางอิเล็กทรอนิกส  

ภายใตใชชื่อโดเมน เปดบานดอทคอม 

  

4. ข้ันตอนและวธิีการดําเนนิงาน 

4.1 ศึกษาและรวบรวมขอมูลเกี่ยวกับการเขียนแผนธุรกิจ  

ภาพรวมอุตสาหกรรม ในพาณิชยอิเล็กทรอนิกสเปนบริการซื้อ

ขายสินคาผานอินเตอรเน็ต ซึ่งอาจแบงไดหลายประเภท อาทิ แบบ

ธุรกิจตอธุรกิจ หรือ บีทูบี ( B2B = Business to Business) แบบธุรกิจ

ตอผูบริโภค หรือ บีทูซี ( B2C = Business to Consumer) แบบ

ผูบริโภคตอผูบริโภค หรือ ซีทูซี ( C2C = Consumer to Consumer)  

แบบรัฐบาลตอธุรกิจ หรือ จีทูบี ( G2B = Government to Business)  

และรัฐบาลตอรัฐบาล หรือ จีทูจี ( G2G = Government to 

Government) เปนตนทั้งนี้ตลาดพาณิชยอิเล็กทรอนิกสที่ใหญที่สุดใน

โลก คือ สหรัฐอเมริกา โดยในป พ.ศ. 2553 ก็มีการคาดการณจากฟอร

เรสเทอรเม่ือตุลาคม 2552 [6] วา พาณิชยอิเล็กทรอนิกสใน

สหรัฐอเมริกานาจะมีมูลคา 177,000 ลานเหรยีญ หรอืประมาณ 5.9 

ลานลานบาท  

 จากจํานวนผูใชอินเตอรเน็ตที่เพิ่มมากขึ้นก็อาจจะกลาวไดวา

จํานวนผูใชอินเตอรเน็ตก็นาจะเปนตัวขับเคลื่อนที่ชวยใหการพาณิชย

อิเล็กทรอนิกสเติบโตมากขึ้นตามไปดวย จากรายงานของอินเตอรเน็ต

เวิลดสแทตส เม่ือกันยายน 2552 [6] ปรากฏวามีผูใชอินเตอรเน็ตทั่ว

โลกประมาณ 1,700 ลานคน จากประชากรทั่วโลก 6,770 ลานคน 

อยางไรก็ตามจากวิกฤตเศรษฐกิจที่ทั่วโลกกําลังเผชิญอยูแตปรากฏวา

พาณิชยอิเล็กทรอนิกสไมไดรับผลกระทบจากวิกฤตเศรษฐกิจครั้งนี้มาก

นัก  

 ในดานของผูบริโภคนั้นนอกจากจะไดรับผลกระทบจากวิกฤต

เศรษฐกิจแลวก็ประสบกับภาวะราคาน้ํามันที่ผันผวนทําใหการออกไป

จับจายใชสอยนอกบานนอยลงแลวหันไปอยูกับบาน และใชอินเตอรเน็ต

เพื่อจับจายใชสอยมากขึ้นในแงของผูขายก็มีหลายบริษัทที่ตองปรับลด

ภาระคาใชจาย และลดจํานวนพนักงานลงทําใหตองหันไปทําธุรกิจ

พาณิชยอิเล็กทรอนิกสกันมากขึ้น ทั้งนี้ มีรายงานจาก e-Marketer [6]  

เกี่ยวกับความนิยมของผูใชอินเตอรเน็ตทั่วโลกที่ใชบริการพาณิชย

อิเล็กทรอนิกสในชวงเมษายนถึงมิถุนายน 2552 พบวา รอยละ 38.6 

ของผูใชอินเตอรเน็ตเขาเว็บพาณิชยอิเล็กทรอนิกสเพื่อศึกษาหาขอมูล

เกี่ยวกับสินคา และบริการรอยละ 21.9 เขาเว็บพาณิชยอิเล็กทรอนิกส

เพื่อเลือกสินคา และบริการ รอยละ 17.2 เขาเว็บพาณิชยอิเล็กทรอนิกส

เพื่อซื้อสินคา และบริการ รอยละ 13.9 เขาเว็บพาณิชยอิเล็กทรอนิกส

เกี่ยวกับการบริการหลังการขาย และรอยละ 8.4 เขาเวบ็พาณิชย

อิเล็กทรอนิกสเพื่อวัตถุประสงคอื่นๆ   

 ในดานของคาใชจายดานพาณิชยอิเล็กทรอนิกสนั้นเฉพาะใน

สหรัฐอเมริกาก็มีการคาดการณจากฟอรเรสเทอรวาในป พ.ศ. 2553 [6] 

คาใชจายดานพาณิชยอิเล็กทรอนิกสนาจะมีมูลคา 177,000 ลานเหรียญ 

หรอืประมาณ 5.9 ลานลานบาท ในป พ.ศ. 2554 คาใชจายดาน

พาณิชยอิเล็กทรอนิกสนาจะมีมูลคา 194,000 ลานเหรียญ หรือ

ประมาณ 6.5 ลานลานบาท แลวในป พ.ศ. 2555 คาใชจายดานพาณิชย

อิเล็กทรอนิกสในสหรัฐอเมริกานาจะมีมูลคา 212,000 ลานเหรียญ หรือ

ประมาณ 7.1 ลานลานบาท นอกจากนี้การเติบโตของธุรกิจพาณิชย

อิเล็กทรอนิกสในสหรัฐอเมริกาหาอันดับแรกในป พ.ศ. 2553 ปรากฏวา

อันดับที่หนึ่ง คือ เครื่องแตงกาย เครื่องประดับ และรองเทา นาจะมี

มูลคา 30,900 ลานเหรยีญ หรอืประมาณ 1.04 ลานลานบาท อันดับที่

สอง คือ คอมพิวเตอรฮารดแวร ซอฟตแวร และอุปกรณคอมพิวเตอร 

นาจะมีมูลคา 30,100 ลานเหรยีญ หรอืประมาณ 1 ลานลานบาท อันดับ

ที่สาม คือ เครื่องใชในบาน และอุปกรณตกแตงบาน นาจะมีมูลคา 

22,500 ลานเหรยีญ หรอืประมาณ 752,000 ลานบาท อันดับที่สี่ คือ 

อาหาร และเครื่องด่ืม นาจะมีมูลคา 10,300 ลานเหรยีญ หรอืประมาณ 

344,000 ลานบาท และอันดับที่หาคือ ของเลน และวิดีโอเกม นาจะมี

มูลคา 7,600 ลานเหรยีญ หรอืประมาณ 254,000 ลานบาท  

 สําหรับตลาดพาณิชยอิเล็กทรอนิกสในไทยปรากฏวาติดอันดับ

ที่ 30 สวนสามอันดับแรก คือ สหรัฐอเมริกา เยอรมนี และญ่ีปุน ทั้งนี้

พาณิชยอิเล็กทรอนิกสของไทยยังเติบโตไดอีก  โดยมาสเตอรการด

คาดการณวา ในป พ.ศ. 2553 มูลคาพาณิชยอิเล็กทรอนิกสไทยนาจะมี

มูลคา 20,000 ลานเหรียญ หรือประมาณ 668,000 ลานบาท อนึ่งใน

จํานวนผูใชอินเตอรเน็ตที่เปนคนไทยนั้นปรากฏวานิยมซื้อสินคาผาน

อินเตอรเน็ตรอยละ 40 นอกจากนี้แนวโนมของกระแสเว็บเครือขาย

สังคมที่มาแรงในป พ.ศ. 2552 ก็นาจะตอเนื่องมาจนถึงป พ.ศ. 2553 

และขยายอิทธิพลไปยังพาณิชยอิเล็กทรอนิกสตางๆ ใหเขาไปอยูในเว็บ

เครือขายสังคมกันมากขึ้นจนอาจจะกลายเปนสังคมแหงการพาณิชย

อิเล็กทรอนิกส หรือโซเชียลคอมเมิรซ ( Social Commerce) ก็เปนได 

ทั้งนี้นายกสมาคมผูประกอบการพาณิชยอิเล็กทรอนิกสไทยระบุวา
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กระแสของเว็บเครือขายสังคม อาทิ เฟซบุค และทวิตเตอรทําใหนัก

ธุรกิจพาณิชยอิเล็กทรอนิกสมีแนวโนมที่จะปรับตัวไปสูโซเชียล

คอมเมิรซกันมากขึ้นเพราะภายในเครือขายสังคมมีการพูดคุยบอกตอ 

และวิพากษวิจารณกันซึ่งมีผลตอการตัดสินใจซื้อที่รวดเร็วของผูบริโภค 

และเม่ือสิงหาคม 2552 มีขอมูลจากตลาดดอทคอม [6] วาสินคาอี

คอมเมิรซที่นิยมซื้อหากันมากที่สุด คือ เครื่องสําอาง และแฟชั่น อันดับ

สอง คือ อีทิกเก็ต และอันดับสาม คือ หนังสือ หากใครที่ยังไมเคยเขาไป

ลองจับจายซื้อสินคาผานอินเตอรเน็ตก็อาจจะลองเขาไปหาขอมูลกอนก็

นาจะเปนประโยชนไมนอยเพราะชวยใหประหยัดเวลา และคาน้ํามันใน

การเดินทางไปตลาด หรือหางสรรพสินคาได 

4.2 ศึกษาและรวบรวมขอมูลเกี่ยวกับธุรกิจ ตลาดกลางอิเล็กทรอนิกส 

ขอมูลตลาดพาณิชยอิเล็กทรอนิกสในประเทศ 

 ในประเทศไทยมีผูใหบริการพาณิชยอิเล็กทรอนิกสที่ไดรับ

ความนิยมจากผูบริโภค 5 อันดับในเดือนพฤษภาคม 2553 [8] ไดแก 

1. www.weloveshopping.com มีผูเขาชม 166,886 คนตอวัน   

2. www.tarad.com มีผูเขาชม 159,329 คนตอวัน  

3. www.pramool.com มีผูเขาชม 125,543 คนตอวัน  

4. www.thaionlinemarket.com มีผูเขาชม 87,969 คนตอวัน  

5. www.thaisecondhand.com มีผูเขาชม 77,616 คนตอวัน 

4.3 จัดทําแผนธุรกิจ เปดบานดอทคอม 

ขั้นตอนการเขียนแผนธุรกิจของ เปดบานดอทคอม มีดังนี ้

4.3.1 ศึกษาขอมูลพฤติกรรมของผูใชอินเตอรเน็ต คือ การรวบรวม

ขอมูลจากแหลงขอมูลตางๆ ที่มีการเก็บรวบรวมไว แลวนํามาวิเคราะห 

และวางแผน 

4.3.2 การวเิคราะห SWOT คือ การวิเคราะหปจจัยภายใน และ

ภายนอกขององคกรที่มีผลกับการดําเนินธุรกิจ เพื่อที่จะสามารถนําไป

สรางเปนกลยุทธการดําเนินธุรกิจ 

4.3.3 การกําหนดวิสัยทัศน ภารกิจ เปาหมาย และวัตถุประสงคของ

องคการ เพื่อเปนการกําหนดทิศทางในการดําเนินธุรกิจ และเปน

แนวทางในการปฏิบัติงานของทุกคนในองคกรเพื่อใหบรรลุตาม

เปาหมายเดียวกัน 

4.3.4 กําหนดแผนงานในดานตางๆ ประกอบดวยแผนการบริหาร แผน

กําลังคน แผนการเงิน แผนการผลิต และแผนฉุกเฉิน 

4.3.5 สรปุผลผลการดําเนนิงาน 

4.4 สรุปและวิเคราะหแผนธุรกิจที่ไดจัดทําขึ้น 

 ในการลงทุน เปนการลงทุนครั้งเดียวในปแรก แยกเปนเงิน

ลงทุนในการเปดกิจการปรับปรุงสํานักงาน และซื้ออุปกรณเปนจํานวน

เงิน 85,000 บาท สวนที่เหลือเปนเงินทุนหมุนเวียนเพื่อใชในการดําเนิน

กิจการ 100,000 บาท รวมเปนเงินลงทุนรวม 185,000 บาท 

 ในการดําเนินงานสามารถทํากําไรไดตั้งแตปแรก อยูที่ 0.12 

ลานบาท และ 1.64 ลานบาท ในปที่ 5 และสามารถทํากําไรสะสมได

อยางตอเนื่อง ในปที่ 5 จะมีกําไรสะสมอยูที่ 4.01 ลานบาท และมีกําไร

สุทธิตอยอดขายสูงถึง 37 เปอรเซ็นต 

 ในการลงทุนครั้งนี้ ไมมีการกูเงินจากแหลงเงินทุน ทําใหหนี้สิน

เปนศูนย สวนของสินทรัพยมีมูลคามากขึ้นแบบกาวกระโดด จากปที่ 1 

มีมูลคาอยูที่ 0.22 ลานบาท เพิ่มขึ้นในปที่ 5 เปน 4.11 ลานบาท 

 ผลตอบแทนจากการลงทุนจะมีระยะเวลาคืนทุนภายใน 1 ป 2 

เดือน ภายใตอัตราผลตอบแทนจากการลงทุน (IRR) ที่ระดับ 193% 

 

5. สรุป 

 จากสภาวะเศรษฐกิจและวิธีการดําเนินชีวิตที่เปลี่ยนแปลงตาม

เทคโนโลยี ในปจจุบันทําใหคนไทยมีแนวโนมนิยมการซื้อสินคาผาน

อินเตอรเน็ตมากขึ้น สงผลใหธุรกิจการใหบริการ ซื้อขายสินคาผาน

อินเตอรเน็ต มีการเติบโตอยางรวดเร็ว จากแนวโนมดังกลาว อยางไรก็

ตาม ภาวะเศรษฐกิจที่ชะลอตัวในชวงป 2552 ทําใหคนไทยเพิ่มความ

ระมัดระวังในการจับจายใชสอย ตองการลดรายจาย และสรางรายได

เพิ่ม ซึ่งอินเตอรเน็ตเปนชองทางหนึ่งที่ไดรับความนิยม  มีผูที่ตองการ

นําสินคามาขาย ผูซื้อก็นิยมมาซื้อสินคามากขึ้น เนื่องจากสินคาสวน

ใหญจะราคาถูกกวาทองตลาด และสามารถคนหาขอมูลไดงายกวา 

ประหยัดทั้งเงิน และเวลา ไดสินคาตรงตามความตองการ 

 พฤติกรรมการซื้อขายสินคาผานชองทางอินเตอรเน็ต มี

แนวโนมสูงขึ้นอยางรวดเร็ว  จํานวนการใชงานอินเตอรเน็ตมีตัวเลข

มากขึ้นอยางตอเนื่องทุกป ประชากรเมืองสวนใหญ เขาถึงอินเตอรเน็ต 

สินคาเกี่ยวกับบานเปนกลุมสินคาที่มียอดการซื้อขายสูงอยูอันดับตนๆ   

 จากโอกาสดังกลาวจึงเลือกการใหบริการตลาดกลาง

อิเล็กทรอนิกส โดยมีกลุมเปาหมาย คือ กลุมคนที่ใหความสนใจสินคา

เกี่ยวกับบาน ที่อยูอาศัย ของเกา และของสะสมตางๆ  โดยใชชื่อ

เว็บไซตวา เปดบานดอทคอม ( PerdBan.com) อีกทั้งมีการวางกลยุทธ

ทางดานการตลาดใหรองรับกับพฤติกรรมที่เปลี่ยนแปลงไป โดยมุงเนน

กลุมเปาหมายไปที่กลุมคนวัยทํางานที่มีบานเปนของตนเอง เนื่องจาก

กลุมดังกลาวมีมูลคาของตลาดอยูในเกณฑสูง และยังมีโอกาสใชบริการ

เปนเวลาอกียาวนาน 

 เปดบานดอทคอม กําหนดเปาหมายการขายพื้นที่การ

ใหบริการ และพื้นที่โฆษณาสินคาที่รายได 1.5 ลานบาท สําหรับปแรก 

และ 3 ลานบาท ในปที่ 2 และ 5 ลานบาท ในปที่ 4 นอกจากนี้ยังมี

เปาหมายระยะยาวที่จะเปนหนึ่งในใจ ( Top of Mind) ของลูกคาเม่ือนึก

ถึงสินคาเกี่ยวกับบาน และที่อยูอาศัยอยางแทจริง ซึ่งไวใจไดทั้งในดาน

คุณภาพการใหบริการ และคุณภาพสินคาตามราคาที่ลูกคาพึงพอใจ 

 เปดบานดอทคอม เปนการลงทุนที่ไมสูงมากนัก จึงเปนการ

ลงทุนดวยทุนสวนตัวเปนเงินทั้งสิ้น 185,000 บาท จากการศึกษา

วิเคราะหคาตัวแปรตางๆ โดยละเอียด สรุปไดวาเปนธุรกิจที่นาลงทุนอีก

ธุรกิจหนึ่ง 

 ภายใตสถานการณปกติ เปดบานดอทคอม จะมีระยะเวลาคืน

ทุนภายใน 1 ป 2 เดือน ภายใตอัตราผลตอบแทนจากการลงทุน ( IRR) 

ที่ระดับ 193% 
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